经济管理学院学生科协


基本规则及注意事项

1. 谈判选手应当尊重对手，尊重评委，尊重观众，尊重主办方及赞助单位；

2. 谈判过程中应注意控制情绪，文明用语，不得有讽刺、挖苦、辱骂等言行；

3. 各参赛队应着统一正装，不得穿着奇装异服和便服，注意商业礼节；

4. 谈判应当基于数据分析、逻辑分析，不得凭空捏造数据，不得使用虚假数据，不得提供不实信息（包括告知对方虚假的预算、时间安排和相关费用等）；

5. 商谈小组每组为4—6个人，初赛每场比赛最多上场4人，复赛和决赛每场比赛人数为4—6人，同一代表队参加初赛、复赛和决赛谈判的谈判组成员可以变换，选手名单和设置的相应职位必须在比赛前1天交给大赛组委会。

6. 每方设主谈一名，要保证每位谈判选手在场上都必须说话，体现团队精神；
7. 商务谈判不同于辩论赛等形式的比赛，更讲究用商务技巧和礼仪去达到双赢目的，谈判双方不要一味追求在气势上压倒人，基本要求包括：资料准备、谈判角色分配、策划书编制。准备的越充分，谈判中将越主动。
8. 双方完全模拟真实谈判，谈判本身不分输赢，最后根据所有评委评分的平均值，选取优胜队进入下一阶段比赛（按分数排名从前至后选取规定数量队伍晋级）。
9. 在每场比赛开始前20分钟，参赛队伍必须到大赛组委会处签到，同时向裁判组提交自己方本场比赛的“谈判思路”，最好在600—700字左右，阐述明白即可，也可增加图表，注意用A4纸打印；

10. 为保证给评委充分的休息时间，比赛间隙，任何非工作人员不得与评委交谈；

11. 赛后谈判小组应带走自己留下的资料；

12. 在比赛现场，除了工作人员以外，其他人不得随意走动，不得干扰比赛的进程，一旦出现参赛队伍及其亲友团有扰乱比赛秩序的行为，组委会将在其比赛时给与相应的扣分，情节严重者组委会有权取消其参赛资格，初、复赛不可有观众观赛。
13. 不得有其他违反规定的行为；

14. 北京交通大学经济管理学院学生科协享有对以上规则的最终解释权。

比赛现场流程

1. 初、复赛前20分钟,选手及工作人员全部到场；

2. 主持人入场;

3. 商谈双方入场

4. 比赛开始，主持人介绍评委会成员、到场嘉宾、谈判双方代表队及宣读竞赛题目）（3分钟）；

5. 正式比赛开始，计时员开始计时（初赛30分钟）

6. 还剩5分钟时，由计时员发出提醒信号；
7. 主持人宣布时间到，双方停止谈判，进行评委提问（10分钟，每队5分钟）；
8. 主持人本次谈判结束（1分钟）；

9. 赛后休息10分钟，然后进行下一场比赛。

10. 比赛结果于赛后以短信或邮件方式通知组长。
