赛题——最后成交价的谈判（买方F1材料）

买方背景：北京宏远进出口贸易公司（以下简称宏远公司），专业外贸公司，业务熟悉，人员素质较高，在国内外享有较好的声誉。本次受辽宁省沈阳无线电厂委托采购高频调谐器的生产技术以改造原来较落后的生产工艺。该项目已列入辽宁省电子工业重点技术改造计划。对该项目，宏远公司极为重视，与工厂组成了强有力的谈判班子，争取以较好条件成交。
卖方背景：日本东海元器件株式会社（以下简称东海公司），系专业制造公司，在技术上较先进，其产品市场占有率较高，在中国市场上也有一定份额。接到中方该项目询价后，将其作为扩大中国市场份额的一个契机，给予了足够的重视。公司内部调集了相关人才组成能够应对各种情况的谈判班子。

双方关系：均系初次交易，彼此虽不熟悉，却都想推动该项交易的成功。尤其双方主谈人已通过该项目的考查、交流及商务谈判前后几个月的接触后，彼此也有所了解，并建立了一定的信任。

谈判背景：双方已完成了技术考察、技术谈判以及商务合同文本的谈判，就是价格还存在分歧。本来临近“十·一”，双方计划结束谈判的，不料在9月30日的谈判中，东海公司将总价定在255万美元不动了，而该价与宏远公司的出价215万美元相差40万美元，双方均知道对方还有余量，谁也不想就此破裂。日方主动提出请中方“十·一”早晨能继续谈判。对该要求，中方认为是一种诚意、积极的态度，于是答应国庆节加班。

谈判目标： ------

谈判地点、时间：北京，10月1日。

模拟要求：完成谈判组织（人员配置与分工安排），谈判方案的准备，谈判的主持与展开。
赛题——最后成交价的谈判（卖方F2材料）

买方背景：北京宏远进出口贸易公司（以下简称宏远公司），专业外贸公司，业务熟悉，人员素质较高，在国内外享有较好的声誉。本次受辽宁省沈阳无线电厂委托采购高频调谐器的生产技术以改造原来较落后的生产工艺。该项目已列入辽宁省电子工业重点技术改造计划。对该项目，宏远公司极为重视，与工厂组成了强有力的谈判班子，争取以较好条件成交。
卖方背景：日本东海元器件株式会社（以下简称东海公司），系专业制造公司，在技术上较先进，其产品市场占有率较高，在中国市场上也有一定份额。接到中方该项目询价后，即将作为扩大中国市场份额的一个契机，给予了足够的重视。公司内部调集了相关人才组成能够应对各种情况的谈判班子。

双方关系：均系初次交易，彼此虽不熟悉，却都想推动该项交易的成功。尤其双方主谈人已通过该项目的考查、交流及商务谈判前后几个月的接触后，彼此也有所了解，并建立了一定的信任。

谈判背景：双方已完成了技术考察、技术谈判以及商务合同文本的谈判，就是价格还存在分歧。本来临近“十·一”，双方计划结束谈判的，不料在9月30日的谈判中，东海公司将总价定在255万美元不动了，而该价与宏远公司的出价215万美元相差40万美元，双方均知道对方还有余量，谁也不想就此破裂。日方主动提出请中方“十·一”早晨能继续谈判。对该要求，中方认为是一种诚意、积极的态度，于是答应国庆节加班。

谈判目标： ------

谈判地点、时间：北京，10月1日。

模拟要求：完成谈判组织（人员配置与分工安排），谈判方案的准备，谈判的主持与展开。
